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Mas que comercializar algun producto financiero,
actuamos como:

Arquitecto: planeando, disefiando y construyendo el futuro financiero
Ayudante, en el establecimiento de sus metas

Coordinador: en la ejecucion del plan

Asegurador: buscando siempre el cuidado del patrimonio familiar

Estas con los expertos...
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Para muesira...

Edad Ingreso/Afo Ingreso/Acum
22 $120,000 $120,000
30 $177,300 $1°323,200
390 $226,300 $2°351,900
40 $288,700 $3 664,600
45 $368,600 S5 340,200
50 $470,400 $7°478,700
55 $600,300 | $10°208,400
60 $766,300 | $13°691,400

Se considera una tasa de crecimiento anual de 5% (inflacidn aproximada)

5Con cuanto de este
dinero deberias quedarte?
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Generar Riqueza

{

_MARCADOR FINAL

GENERADO

VS

Conservar Rigueza
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Todo es cuestion de estructuras

AHORRO

O PEOR AUN

+ DEUDA
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Bienes
Personales

Bienes de
Negocio

Programas
ubernomentales

¢ Cuanto estara
disponible cuando lo necesite?
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Personas que actualmente estan comenzando
a ejercer su profesion:

$12,000 al mes Fallecidos

42% / 16%

v $35,000 al mes
‘ 5" -
$16,000 al mes
. 32%
Estas personas
no planearon Fracasaron por » ,
" frarc:bar NO planear
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Mdas empinada serd la cuesta
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Estrategias Financieras

alto impacto

Solvencia Liquidez +
Solye

7 Activos \_,
en Papel

% Pequeno % Pequeno

ALTO IMPACTO
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INVERSIONES SEGUROS

Con liquidez . ,

Mediano Plazo
Largo Plazo

Vida Indvidual Gl

incapacidad ‘-
Gastos Médicos - j
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